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Fanden Sie die aktuelle POS>>trends
lesenswert, konnten Sie aus der Lektüre 
Angegungen für die Praxis mitnehmen? 
Wir freuen uns genauso über Lob und Kritik 
wie über Themenvorschläge oder Interesse 
an weiteren Informationen zu Inhalten dieser 
Ausgabe! 
Für Ihre offene Meinung danken wir im Voraus!

Feedback 
  willkommen !

Wir freuen uns auf Ihr Feedback.

Herausgeber, Redaktion & Umsetzung:

So wie jede sonstige Industrie-Promotion müssen auch Koop-Promotions von 
Markenpartnern auf dem Weg zum POS eine wichtige Hürde nehmen: die Ein-
käufer des Fachhandels. Das Gleiche gilt, wenn Herstellermarken Handelsunter-
nehmen als Koop-Partner gewinnen wollen. Nur Promotions, die einen über-
zeugenden Handelsnutzen bieten, schaffen es ans Ziel. Hintergrund dieser 
sich spürbar verschärfenden Situation: Die Zahl der vom stationären Handel 
bereitgestellten Aktions�ächen sinkt, während die Zahl der industrieseitigen 
Aktionswünsche steigt. Folge: Der Handel wird für POS-Promotions immer 
mehr zum Nadelöhr.

Basierend auf einer Umfrage unter 104 Personen aus LEH und FEH hat 
Wegner & Partner dieses Thema mit der Fachhandelsstudie 2009 näher 
beleuchtet. Die Studie belegt den Schwund der Promotion�ächen durch 
Zahlen und Fakten und arbeitet heraus, welche Kriterien bei der Vergabe 
von Aktions�ächen aus Handelssicht entscheidend sind. Somit liefert die 
Marktstudie eine wertvolle, praxisnahe Orientierungshilfe, wie POS-Pro-
motions heute konzipiert sein müssen und welche Argumente entschei-
dend sind, um sie bei den Handelsentscheidern erfolgreich einzufädeln.

Gerne präsentieren wir Ihnen die Studie persönlich, zusammen mit Fall-
beispielen, die das Nadelöhr Handel problemlos durchlaufen haben.

>> Ein Anruf zur Terminabstimmung genügt. 

Fachhandel als 
Promotion-Nadelöhr!

>>Marktstudie: 
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